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Ontwikkel je leadgeneratievaardigheden en groei je 
B2B-business.

Training Leadgeneratie voor B2B



Voor wie:
Leadgeneratie en groei zijn onlosmakelijk aan elkaar 

verbonden voor B2B-bedrijven. Maar hoe vind je die 

geschikte leads? Of weet je zeker welke middelen 

of kanalen je inzet om leads te genereren? Dan is 

deze training perfect voor jou. Deze training is het 

best geschikt voor marketeers met enige ervaring, 

omdat je meerdere digital marketing specialismen zult 

moeten inzetten. Met name content creatie, marketing 

automation, SEO, social media en online advertising.

Na afronding:�
Na het volgen van deze training:

•	 Ben je in staat om een constante stroom aan 

waardevolle leads te genereren op de korte- en 

lange termijn;

•	  Ben je in staat om je doelgroep in kaart te 

brengen en onder te verdelen in een DMU;

•	 Weet je over meerdere disciplines in je organisatie 

heen , samen te werken om leads te genereren;

•	 Ben je in het bezit van het certificaat 

‘Leadgeneratie voor B2B’

•	 Verdiepen in contentcreatie en het verschil tussen 

korte- en langetermijncampagnes.

•	 Ontdekken en optimaal inzetten van kanalen, 

inclusief account-based marketing, voor 

leadgeneratie.

•	 Meten van resultaten via je website en campagnes 

en het gebruik van marketingautomatiseringstools.

Programma:
Deze training bestaat o.a. uit de volgende 

onderwerpen: 

•	 Opbouwen van een sterke waardepropositie en 

ontwikkelen van een buyer persona.

•	 Segmenteren van je doelgroep en identificeren 

van beslissers en beïnvloeders binnen een DMU.

Ontwikkel je leadgeneratievaardigheden en groei je B2B-business.

Training Leadgeneratie 
voor B2B

- Datum: meerdere startdata

- Kosten: €375,- excl. BTW 

- Studiebelasting: één dagdeel (3 uur)

- Locatie: digitaal

Praktische informatie
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